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"Det handlar _
bara om att gora’

Han &r personlig tranare, laser pa KTH, driver ett
aktiebolag med miljonomsattning och har utsetts till
Arets studentféretagare med en vantande final i USA.
Enligt Joachim handlar det bara om att gora. "Jag har
svart for manniskor som ger sig for lattvindigt”.
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han startade sitt forsta foretag, Lindome Grésclippers.
- Under sommarloven lanade jag gamla skolblock och forde bokforing pa
allakunders betalningar.

Under gymnasiet startade Joachim ett nytt féretag inom ramen f6r Ung
Foretagsamhet och vann pris for basta UF-foretag, och efter studenten bestimde
han sig for att flytta till Stockholm och bérja studera industriell ekonomi pa KTH.

- Jag har alltid varit intresserad av teknik och ekonomi sé valet av utbildning
var latt. Att det just blev Stockholm och inte Chalmers i Goteborg beror pé att jag
ville komma narmare naringslivet. M6jligheterna ar fler bade som student och
som foretagare i Stockholm.

Joachim vixte upp i Lindome strax utanfor Goteborg och var 13 ar nar

>I samband med flytten startade Joachim ett aktiebolag som han hela tiden har
drivit vid sidan av studierna.

- Jag har alltid trdnat mycket och utbildade mig till personlig tranare och bor-
jade jobba med det. Sedan identifierade jag nagra triningsprodukter fran USA
som jag ansag skulle passa den nordiska marknaden. Efter harda forhandlingar
lyckades jag fa fortroendet att silja dessa varumirken, trots att foretagsledningen
kréavde en omsittning lingt 6ver den jag hade d&. Men det gick bra och i dag driver
vindgra av Sveriges storsta e-butiker inom dessa varumarken, bland annat TRX
och Adonit.

Nu ldser Joachim tredje aret pA KTH och har inriktat sig pa tillimpad finansiell
matematik. Samtidigt har hans féretag utvecklats och omsitter numera drygt en
miljon kronor.

— Med dren har vi identifierat e-handlandet i Norden och hur olika plattformar
ar uppbyggda. I dag skapar vi dven e-butiker som passar den typiska kunden och
erbjuder olika typer aveCommerce-tjanster.

»Forutom det kommersiella foretagandet har Joachim dven satsat pé socialt
entreprenorskap genom att grunda KTH Hockey och dven Svenska
Universitetsligan. Kombinationen gjorde att han nyligen utsags till Arets
Studentforetagare av Tillvixtverket. I prispotten 14g 50 000 kronor och en plats i
den internationella finalen, Global Student Entrepreneur Awards i USA, som han
nu forbereder sig for.

- Pitchen ér viktig, den kommer jag fila pa. Research ar ocksa viktigt, jag goog-
lar garanterat en och annan jurymedlem ocksa.

For Joachim handlar entreprendrskap mest om att bara gora. For en braidé ar
inget vdrt utan realisering.

- Nir jag skulle starta mitt foretag tyckte alla i princip att jag behovde vara en
fullfjadrad affdrsjurist forst. Sa ar inte fallet. Ar du bara nyfiken och ir villig att
lara kommer du lyckas. Jag maste erkdnna att jag har svért for manniskor som ger
sig lattvindigt. Alla, framforallt unga entreprendrer stoter pd motgangar som man
maste 6vervinna.
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JOACHIM RONNEBACK THOMSON

Studerar tredje aret pa Industriell ekonomi pa
KTH med inriktning tillampad matematik/finansiell
matematik.
Ar personlig tranare och driver ett eget
foretag, Live + AB Group. Har prisats av Tillvaxtver-
ket som Arets Studentféretagare 2013.

PT-TIPS!

Joachim som ar certifierad
PT berattar att han aldrig
skulle orka med alla sina en-
gagemang utan att halla sig i
form. Har ar hans basta kom
igang-tips:

- e

L
- aGb'r nagot du tycker ar

kul. Tréning ar ett livsprojekt,

a - L H inte nagot du gor i nagra

a veckor och sedan lagger ner.

‘ L] e Forsok att skaffa dig

daligt samvete om du inte
tranar. Det later kanske hart
men det fungerar!
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